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Программу дисциплины разработал(а)(и) Сотов Д.И. , DISotov@kpfu.ru

 

 1. Цели освоения дисциплины 

Цель изучения дисциплины состоит в том, чтобы ознакомить

обучающихся с проблемами коммерциализации инноваций в различных

областях деятельности, процедурами выбора и реализации инноваций,

направленными на активизацию процесса вывода нововведений на рынок с

целью сокращения сроков получения отдачи от инвестиций, вложенных в

инновации.

Задачами дисциплины являются:

- изучить специфику коммерциализации инноваций;

- ознакомиться с процедурами выбора и реализации инноваций;

- изучить методику прогнозирования конъюнктуры рынка и условий

реализации инноваций;

- выработать навыки учета фактора риска в процессе продвижения

инноваций на рынке.

 

 2. Место дисциплины в структуре основной образовательной программы высшего

профессионального образования 

Данная учебная дисциплина включена в раздел " Б1.В.ДВ.17 Дисциплины (модули)" основной

образовательной программы 38.03.01 Экономика и относится к дисциплинам по выбору.

Осваивается на 3 курсе, 5 семестр.

Дисциплина 'Коммерциализация инноваций' Б1.В.ДВ.05.02 относится

к дисциплинам по выбору вариативной части основной профессиональной

образовательной программы магистратуры по направлению подготовки

38.04.02'Менеджмент'.

 

 3. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины

/модуля 

В результате освоения дисциплины формируются следующие компетенции:

 

Шифр компетенции

Расшифровка

приобретаемой компетенции

ок1 способность к абстрактному мышлению, анализу, синтезу

пк4

способность использовать количественные и качественные

методы для проведения прикладных исследований и

управления бизнес-процессами, готовить аналитические

материалы по результатам их применения

пк5

владение методами экономического и стратегического

анализа поведения экономических агентов и рынков в

глобальной среде

 

В результате освоения дисциплины студент:

 1. должен знать: 

 В результате освоения дисциплины обучающийся должен: 

 Знать: 

- особенности коммерциализации инноваций; 

- содержание процедур выбора и реализации инноваций 
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 2. должен уметь: 

 В результате освоения дисциплины обучающийся должен: 

 Уметь: 

- выявлять проблемы коммерциализации инноваций; 

- прогнозировать конъюнктуру рынка и условия реализации инноваций 

 3. должен владеть: 

 В результате освоения дисциплины обучающийся должен: 

 Владеть (иметь опыт деятельности) : 

- современными методами выбора и реализации инноваций; 

- навыками продвижения инноваций на рынке 

 

 1) Изучать теоретические основы инновационной деятельности 

2) Владеть практическими навыками анализа рынка инноваций 

3) Владеть практическим инструментарием и технологией коммерциализации инноваций на

предприятии 

 

 4. Структура и содержание дисциплины/ модуля 

Общая трудоемкость дисциплины составляет 3 зачетных(ые) единиц(ы) 108 часа(ов).

Форма промежуточного контроля дисциплины зачет в 5 семестре.

Суммарно по дисциплине можно получить 100 баллов, из них текущая работа оценивается в 50

баллов, итоговая форма контроля - в 50 баллов. Минимальное количество для допуска к зачету

28 баллов.

86 баллов и более - "отлично" (отл.);

71-85 баллов - "хорошо" (хор.);

55-70 баллов - "удовлетворительно" (удов.);

54 балла и менее - "неудовлетворительно" (неуд.).

 

4.1 Структура и содержание аудиторной работы по дисциплине/ модулю

Тематический план дисциплины/модуля

 

N

Раздел

Дисциплины/

Модуля

Семестр

Неделя

семестра

Виды и часы

аудиторной работы,

их трудоемкость

(в часах)

Текущие формы

контроля

Лекции

Практические

занятия

Лабораторные

работы

1.

Тема 1. Тема 1.

Переход от идеи к

рынку:

коммерциализация

технологий

5 6 6 0  

2.

Тема 2. Тема 2.

Технический и

рыночный взгляды на

новые технологии

5 6 6 0  

3.

Тема 3. Тема 3.

Формирование модели

коммерциализации

5 6 8 0  
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N

Раздел

Дисциплины/

Модуля

Семестр

Неделя

семестра

Виды и часы

аудиторной работы,

их трудоемкость

(в часах)

Текущие формы

контроля

Лекции

Практические

занятия

Лабораторные

работы

4.

Тема 4. Тема 4.

Оценка коммерческого

потенциала

результатов НИОКР и

технологий

5 8 8 0  

.

Тема . Итоговая

форма контроля

5 0 0 0

зачет

 

  Итого     26 28 0  

4.2 Содержание дисциплины

Тема 1. Тема 1. Переход от идеи к рынку: коммерциализация технологий

лекционное занятие (6 часа(ов)):

Понимание процесса коммерциализации технологий. Потребность в инновациях. Сущность

инновационной деятельности. Переход от идеи к рынку: стадии ?генерации идеи?,

?выращивания?, ?демонстрации?, ?продвижения?, ?стабильности?.

практическое занятие (6 часа(ов)):

Создание дополнительной стоимости. Прирост стоимости инновации в процессе

коммерциализации. Модель 1:10:100. Кривые ?Энтузиазм-время? и ?Стоимость-время?.

Тема 2. Тема 2. Технический и рыночный взгляды на новые технологии

лекционное занятие (6 часа(ов)):

Понимание термина ?Технология?. Восприятие термина ?Новая технология? со стороны

автора-разработчика, со стороны менеджера проекта (потенциального покупателя). Линейный

и рыночный подход к коммерциализации технологий.

практическое занятие (6 часа(ов)):

Разработка новых технологий в больших и мелких компаниях. Разбор конкретной ситуации

?Велосипеды из наноструктурированного титана?.

Тема 3. Тема 3. Формирование модели коммерциализации

лекционное занятие (6 часа(ов)):

Понятие ?Инновационный эксперимент?. Модели коммерциализации в научных предприятиях

и ВУЗах. Информационно-аналитическая функция в сфере коммерциализации результатов

научных исследований. Функции технологического аудита, продвижения инновационных

продуктов на рынок, финансового менеджмент проектов по коммерциализации.

практическое занятие (8 часа(ов)):

Функции обеспечения информационной безопасности, управления интеллектуальной

собственностью, правового обеспечения процесса коммерциализации результатов научных

исследований. Практикум ?Выбор наиболее подходящей модели бизнеса для предлагаемых

технологий?.

Тема 4. Тема 4. Оценка коммерческого потенциала результатов НИОКР и технологий 

лекционное занятие (8 часа(ов)):

Экспрессные методы оценки коммерческого потенциала технологий. Формат отчета по

результатам экспрессной оценки. Оценка полезности технологии. Проведение конкурентного

анализа. Определение стоимости технологии. Прогнозирование развития технологических

рынков. Определение сравнительного уровня разработки. Анализ патентных тенденций.

Анализ научной литературы. Методы экспертных оценок. Интервьюирование. Анкетирование.

Групповая динамика. Многовариантный анализ.

практическое занятие (8 часа(ов)):
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Практикум ?Оценка новых технологий?. Практикум ?Выявление потенциальных

потребительских преимуществ товара, который может быть разработан на основе применения

перспективных результатов НИОКР

 

4.3 Структура и содержание самостоятельной работы дисциплины (модуля)

 

N

Раздел

Дисциплины

Семестр

Неделя

семестра

Виды

самостоятельной

работы

студентов

Трудоемкость

(в часах)

Формы контроля

самостоятельной

работы

1.

Тема 1. Тема 1.

Переход от идеи к

рынку:

коммерциализация

технологий

5

подготовка к

устному опросу

12 устный опрос

2.

Тема 2. Тема 2.

Технический и

рыночный взгляды на

новые технологии

5

подготовка к

устному опросу

12 устный опрос

3.

Тема 3. Тема 3.

Формирование модели

коммерциализации

5

подготовка к

устному опросу

12 устный опрос

4.

Тема 4. Тема 4.

Оценка коммерческого

потенциала

результатов НИОКР и

технологий

5

подготовка к

устному опросу

18 устный опрос

  Итого       54  

 

 5. Образовательные технологии, включая интерактивные формы обучения 

В соответствии с требованиями ФГОС удельный вес занятий, проводимых в активных и

интерактивных формах, составляет не менее 40% аудиторных занятий. Так, в процессе

изучения дисциплины 'Коммерциализация инноваций' студенты решают предлагаемые задачи,

выступают со стендовыми докладами. До 50% лекционных и практических занятий проходят с

использованием презентаций MS PowerPoint.

 

 6. Оценочные средства для текущего контроля успеваемости, промежуточной

аттестации по итогам освоения дисциплины и учебно-методическое обеспечение

самостоятельной работы студентов 

 

Тема 1. Тема 1. Переход от идеи к рынку: коммерциализация технологий

устный опрос , примерные вопросы:

устный опрос , примерные вопросы: Задание выдается преподавателем индивидуально

Тема 2. Тема 2. Технический и рыночный взгляды на новые технологии

устный опрос , примерные вопросы:

устный опрос , примерные вопросы: Задание выдается преподавателем индивидуально

Тема 3. Тема 3. Формирование модели коммерциализации

устный опрос , примерные вопросы:
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устный опрос , примерные вопросы: Задание выдается преподавателем индивидуально

Тема 4. Тема 4. Оценка коммерческого потенциала результатов НИОКР и технологий 

устный опрос , примерные вопросы:

устный опрос , примерные вопросы: Задание выдается преподавателем индивидуально

Тема . Итоговая форма контроля

 

Примерные вопросы к зачету:

Примерные вопросы к зачету:

1. Что такое "коммерциализация технологий" и кто является участниками проектов

коммерциализации?

2. Основные функции руководителя проекта коммерциализации.

3. Основные этапы процессов коммерциализации.

4. Основные характеристики кривых "Энтузиазм-время" и "Стоимость-время".

5. Отличия понятия "Технология" для автора и покупателя.

6. Факторы, влияющие на скорость исследований и объем привлекаемых ресурсов.

7. Типовые модели бизнеса, применяемые в инновационной сфере.

8. Коммерциализация в НИИ и ВУЗах.

9. В чем состоят "Стратегии коммерциализации"?

10. Критерии оценки коммерческого потенциала новых технологий.

11. Тенденции на высокотехнологичных рынках.

12. Потребительские преимущества разрабатываемых товаров.

13. Роль интеллектуальной собственности в коммерциализации.

14. Подходы к позиционированию новых технологических товаров в зависимости от их

особенностей.

15. Что такое "доминирующие преимущества" новых товаров?

16. Отличия в продвижении В2В и В2С товаров.

17. Ценообразование в проектах коммерциализации.

 

 7.1. Основная литература: 

1. Инновации как средство обеспечения конкурентоспособности организации / В.П. Медведев;

Институт международных экономических связей. - М.: Магистр, 2009. - 159 с.: 60x90 1/16.

(переплет) ISBN 978-5-9776-0121-4, 500 экз http://znanium.com/bookread.php?book=179359

2. Инновационное развитие: экономика, интеллектуальные ресурсы, управление знаниями /

Под ред. Б.З. Мильнера. - М.: ИНФРА-М, 2009. - 624 с.: 60x90 1/16. - (Научная мысль).

(переплет) ISBN 978-5-16-003649-6, 500 экз. http://znanium.com/bookread.php?book=169902

3. Луковцева, А. К. Формирование инновационного потенциала социально-экономического

развития Южного федерального округа Российской Федерации: Монография / А. К.

Луковцева. - М.: Дашков и К, 2012. - 488 с. ISBN 978-5-394-01964-7.

http://znanium.com/bookread.php?book=450928

 

 7.2. Дополнительная литература: 

7.2. Дополнительная литература:

1. Анисимов, Ю. П. Теория и практика инновационной деятельности [Электронный ресурс] :

Учеб. пособие / Ю. П. Анисимов, Ю. В. Журавлёв, С. В. Шапошникова. - Воронеж: Воронеж,

гос.

технол. акад, 2010. - 540 с. - ISBN 978-5-89448-752-6.

http://znanium.com/bookread.php?book=417186
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2. Эффективное государственное управление в условиях инновационной экономики:

финансовые аспекты [Электронный ресурс] : монография / под ред. И. Н. Рыковой. - М.:

Дашков и К, 2011. - 350 с. - ISBN 978-5-394-01884-8

http://znanium.com/bookread.php?book=451000

3. Основы инновационного менеджмента: учеб. пособие / Государственный университет -

Высшая школа экономики (ГУ ВШЭ); Под ред. В.В. Коссова. - М.: Магистр, 2009. - 429 с.: 60x90

1/16. (переплет) ISBN 978-5-9776-0117-7, 1000 экз.

http://znanium.com/bookread.php?book=175101

 

 7.3. Интернет-ресурсы: 

знаниум - - znanium.com

знаниум - - znanium.com

знаниум - - znanium.com

знаниум - - znanium.com

знаниум - h - znanium.com

 

 8. Материально-техническое обеспечение дисциплины(модуля) 

Освоение дисциплины "Коммерциализация инноваций" предполагает использование

следующего материально-технического обеспечения:

 

Компьютерный класс, представляющий собой рабочее место преподавателя и не менее 15

рабочих мест студентов, включающих компьютерный стол, стул, персональный компьютер,

лицензионное программное обеспечение. Каждый компьютер имеет широкополосный доступ в

сеть Интернет. Все компьютеры подключены к корпоративной компьютерной сети КФУ и

находятся в едином домене.

Освоение дисциплины "Коммерциализация инноваций" предполагает использование

следующего материально-технического обеспечения:

Компьютерный класс, представляющий собой рабочее место преподавателя и не менее 15

рабочих мест студентов, включающих компьютерный стол, стул, персональный компьютер,

лицензионное программное обеспечение. Каждый компьютер имеет широкополосный доступ в

сеть Интернет. Все компьютеры подключены к корпоративной компьютерной сети КФУ и

находятся в едином домене.

Программа составлена в соответствии с требованиями ФГОС ВПО и учебным планом по

направлению 38.03.01 "Экономика" и профилю подготовки не предусмотрено .
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