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В каждый исторический период времени доминантой хозяйственного развития выступали различные формы собственности. На сегодняшний день российская экономика движется по рыночному пути развития, что предполагает развитие рыночных механизмов, для успешного функционирования в этой среде: борьба за конкуренцию, рыночный либерализм и тп. Нематериальная собственность становится доминантой развития в постиндустриальной рыночной экономике, потому как именно она способна обеспечить конкурентное преимущество. Нами предложена авторская трактовка  нематериальной собственности, мы понимаем ее, как отношения по поводу объекта собственности не имеющего материальной вещественной оболочки, или стоимость этой оболочки ничтожна мала, но объект собственности обладает потенциальной ценностью или возможностью приносить доход, и считаем, что нематериальная собственность состоит из 3 групп: нематериальные активы, интеллектуальная собственность и неидентифицируемые объекты нематериальной собственности. Мы считаем, что именно нематериальная собственность позволит решить серьезные проблемы постиндустриальной экономики, такие как конкурентоспособность производителей, проблемы рынка труда и «утечки мозгов», прирост активов компании.
 В данной среде такой эффективный инструмент как коммерциализация нематериальной собственности (т.е. вовлечение в хозяйственную деятельность), ее учет и оценка должен был возникнуть и прижиться без излишнего вмешательства в экономическую жизнь, однако этот процесс в России сильно замедлен, а порой и не протекает вовсе. Это обусловлено противоречиями в реализации нематериальной собственности. Они вызваны несколькими группами факторов, которые классифицированы нами на внешние и внутренние. Нами определены микроэкономические проблемы, решение которых возможно при помощи эффективной реализации нематериальной собственности:
1.Наличие нематериальной собственности на предприятие обеспечивает ему конкурентное преимущество. Она позволяет собственнику формировать более привлекательный образ для потребителей, снижать издержки, выводить на рынок принципиально новые товары и тд. Включение нематериальной собственности в состав нематериальных активов, приводит к приросту активов, и помогает решить следующую проблему.
2.Прирост нематериальных активов позволяет формировать инвестиционно привлекательный образ компании. Зачастую компании, насыщенные нематериальной собственностью, не обладают богатыми материальными ресурсами и добиваются успеха за счет нематериальной составляющей (например, ИТ-компании). 
3.Нематериальная собственность позволяет устанавливать конкурентные заработные платы. Кадровый вопрос будет вставать со временем все острее, в силу уменьшения населения входящих в состав рабочей силы и увеличению выбытия из ее состава. Нематериальная собственность, может быть неотделима от конкретных работников (новаторские идеи, навыки работы, уникальные знания). Предприятие, использующее и верно реализующее нематериальную собственность,  сможет платить нужному работнику конкурентную заработную плату, т.к. будет получать дополнительный доход от реализации нематериальной собственности, притом конкурентна она будет и с западным рынком труда.  
4.Возможнсть внесения нематериальной собственности в уставный капитал акционерного общества в качестве пая, позволит соразмерно учитывать вклад каждого акционера, избегая ситуации оппортунистического поведения. Обычно акционеры получают равную долю, внося одинаковый капитал, но отельные акционер предлагает также инновационную технологию производства, рецептуру или обладает положительной репутацией на рынке сбыта или имеет необходимые связи. Этот вклад никак не учитывается и вызывает ситуацию несправедливого распределения ресурсов.
Нами доказана взаимосвязь между микроэкономическими и макроэкономическими проблемами, поэтому мы уверены, что на основе решения микроэкономических проблем будут достигнуты следующие положительные макроэкономические эффекты:
1.Повышение общей конкурентоспособности предприятий  приводит к повышению общей конкурентоспособности страны, существенно изменяет структуру экспорта страны, вытесняя из нее сырьевые ресурсы и заменит их на более высокотехнологичные товары. 
2.Рост заработной платы для ценных работников (носителей нематериальной собственности) до конкурентного уровня одновременно стимулирует решение проблемы утечки мозгов, проблемы формирования среднего класса населения и проблемы низкого уровня жизни.

3.Возможность внесения нематериальной собственности в качестве взноса в уставный капитал акционерного общества, стимулирует реализацию креативных, экономически эффективных и значимых для экономики страны проектов, так как зачастую носитель этой иди не обладает достаточными ресурсами для ее реализации.
5.Вовлечение нематериальной собственности в хозяйственную деятельность позволит ускорить формирование среднего класса. Для формирования среднего класса, носителей нематериальной собственности, предлагаем установить ренту на сверхдоходы от нефти и газа, а также от «объектов всенародной собственности».  Мы выявили необходимость того, чтобы эта собственность вовлекалась в хозяйственную деятельность и приращала потенциал  страны, обеспечивая ее конкурентоспособность.  В настоящее время сложилась ситуация, когда прибыль от продаж нефти, газа и других энергоресурсов обогащает лишь малочисленные слои населения, в пользу которых была проведена приватизация. Она должна начисляться на именной счет каждого гражданина с момента  его рождения, назовем ее инвестиционным паем. Этот пай нельзя передавать по наследству, его может использовать только его владелец, достигший определенного возраста, также нельзя его использовать для покупки жилой площади и другого подобного имущества. Под инвестиционный пай можно получить кредит в банке при наличии определенного бизнес-плана для закупки оборудования или других затрат связанных с организацией своего дела, что позволит реализовывать нематериальную собственность граждан использовать их интеллектуальный капитал. После осуществления этой идеи можно получить следующие предполагаемые результаты: 

А) Условия использования инвестиционного пая подтолкнут развитие всего бизнеса в России, как малого, так и крупного.

 Б) Частично снимается социальная напряженность, нарастающая в связи с увеличивающимся расслоение общества
В) Возможность получения кредитов под обеспечение инвестиционных паев благотворно сказывается на нашем научном потенциале, так как люди обладающие нематериальной собственностью получат возможность приобретать необходимое оборудование и вести научно-исследовательские и технические  разработки, которые после их завершения могут быть реализованы.

Нами были выявлены внутренние и внешние противоречия в реализации нематериальной собственности. Внутренние противоречия преимущественно влияют на микроэкономический аспект, а внешние на макроэкономический. Нами предложена классификация и опишем противоречия по месту их возникновения: внутренние и внешние. Рассмотрим внутренние противоречия:
1. Несовершенство методов спецификации и средств защиты нематериальной собственности. Спецификация – это один из основополагающих элементов в реализации нематериальной собственности, поскольку индивид не захочет прикладывать даже минимума усилий, если не будет уверен, что завтра его собственность будет по-прежнему признана его. Проблема спецификации нематериальной собственности стоит намного острее спецификации прав на материальные объекты. Когда у индивида есть сомнения по поводу, того останется ли за ним право обладания нематериальной собственностью с момента как она начнет приносить доход, он  не обнародует ее и не коммерцилизирует. Однако данное противоречие является неантогонистическим  и субъективным, оно может быть разрешено при более тщательной разработке законодательства по защите прав нематериальной собственности и строгом контроле за его исполнением.
2. Увеличение налогов. Предприятию, с одной стороны, выгодно наращивать активы, а с другой стороны, прирост активов приведет к увеличению налогооблагаемой  базы по налогу на имущество. Предприятию оказывается более выгодным списать нематериальные активы на текущие расходы и уменьшить, таким образом, налог на прибыль. Размер нематериальной собственности на сегодня  сильно занижен. К примеру, согласно исследованию Interbrand стоимость одного только бренда МТС на 2008 г. оценивалась в 6916,91 млн. руб.
, а по балансу МТС нематериальные активы составили 378,37 млн. руб.
 исходя из цифр видно, что в составе нематериальных активов не учтен или учтен по сильно заниженной стоимости даже товарный знак МТС. Противоречие также является субъективным, неосновным и неантогонистическим, что говорит о возможности его устранения при проведение более сбалансированной налогово-бюджетной политики. Необходимо разработать и реализовать программу, обеспечивающую предприятиям выгодность отражения в отчетности всего объема прибыли и увеличения капитала, одной из мер, как мы считаем, может быть введение прогрессивно-регрессивной шкалы налога на прибыль. До определенной суммы прибыли «критической прибыли» ставка налогообложения увеличивается однонаправлено с ростом прибыли, а после преодоления «критической прибыли» ставка налогообложения изменяется разнонаправлено с изменением прибыли, что делает выгодным отражение нематериальной собственности в отчетности, поскольку оптимизирует выплаты. 
3. Противостояние интересов работника и работодателя. Работодатели не желают платить большую заработную плату работникам, носителям нематериальной собственности за счет которой, они достигают конкурентного преимущества. Работодатель также не хочет сделать работника своим партнером-акционером и платить ему дивиденды в качестве платы за внесенную нематериальную собственность. Это противоречие антагонистично и объективно, поскольку интересы работодателя и работника разнонаправлены, устранить его невозможно, возможно лишь смягчить по средствам регулирования отношений между двумя сторонами трудовым кодексом и установления минимальной заработной платы.
4. Высокие трансакционные издержки. Притом издержки, как мы считаем, могут носить не только денежный характер, хотя это тоже весомый фактор (платежи могут быть не только единовременные, но и повторяющиеся ежегодно), но и издержки связанные с потерей времени, подготовкой документов, преодолением бюрократический проволочек и т.п. Данное противоречие является преодолимым, неантогонистическим, субъективным, но основным, что говорит о необходимости его преодоления в первую очередь. Процедура регистрации нематериальной собственности должна быть доступной и понятной.
Помимо названных внутренних противоречий выявлены тесно с ними связанные внешние, провести межу ними грань порой очень сложно.

1.  Несовершенство законодательной базы. Существующая законодательная база не позволяет коммерцилизировать весь массив нематериальной собственности, даже не вся интеллектуальная собственность может войти в состав нематериальных активов, не говоря уже о неидентифицируемой части нематериальной собственности. Способом преодоления является поэтапное  совершенствование законодательства и приближения его к экономической сущности нематериальной собственности, устранение противоречия вполне реально, поскольку оно является неантогонистическим и субъективным. Так как это противоречие основное оно порождает возникновение следующего.
2.Отсутствие  достоверных методик оценки нематериальной собственности. Существуют трудности с оценкой нематериальных активов, они оцениваются по явно заниженной стоимости. Однако это противоречие неантогонистично и субъективно. При продаже компаний выясняется, что их готовы купить по цене во много раз большей, чем их балансовая стоимость Особенно сложно оценить неидентифицируемую часть нематериальной собственности как, например, репутация компании, наличие связей, наличие эффективных систем управления, синергетические эффекты, сработавшийся коллектив и тп. Необходимо разработать материалы по методам оценке и случаям их применения и внедрять их на законодательном уровне.
3.Сложности начисления амортизации нематериальной собственности. Противоречие также субъективно и неантогонистично. Стоимость материальных активов со временем амортизирует и уменьшается, в то время как это правило не всегда справедливо для нематериальной собственности. По мере приближения окончания срока действия лицензии ее балансовая стоимость уменьшается т.е. происходит амортизация подобно основным средствам, а репутация компании  может меняться как в сторону уменьшения, так и в сторону увеличения, притом одномоментно. Факт изменения стоимости репутации может быть связан с определенным критическим событием: заявлением в прессе, поставкой некачественной партии товара, заключение договора или в связи с действиями конкурентов. Устранение данного противоречия возможно, самый простой способ это приближение норм ПБУ к МСФО, где амортизируют не все нематериальные активы, но они ежегодно проходят переоценку.
 
Внутренние и внешние противоречия тесно взаимосвязаны и образуют, так называемую «сеть отрицательных эффектов», которая блокирует выгоды, получаемые при реализации нематериальной собственности. 

Таким образом, складывается ситуация которую экономика методами саморегуляции разрешить не может, так как оказывается в ситуации несовершенства институциональных структур или сталкивается с отсутствием института нематериальной собственности. При этом подавляющее большинство является неантагонистичными и субъективными, т.е могут быть разрешены с помощью государственного регулирования. При отсутствие необходимых институтов, государство как правило прибегает к двум вариантам решения проблемы: заимствование или разработка собственных. Однако заимствование предполагает импорт институтов из истории, теории или практики других стран, а соответствующих, удовлетворяющих всем требованиям, примеров не существует, поэтому целесообразнее, хотя несколько более трудоемко построить свои институты реализации нематериальной собственности.   

Аннотация: В статье рассказывается о положительных микроэкономических и макроэкономических аспектах коммерциализации нематериальной собственности. Также показаны противоречия в результате которых этот процесс замедлен и плохо реализуется в современных рыночных условиях.
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Сontradictions of commercialization process the non-material property
The summary: In article it is told about positive microeconomical and macroeconomical aspects of commercialization of non-material property. Also there is told about contradictions in which result this process are shown is slowed down and badly realised in modern market conditions.
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