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[image: image2.emf]Понятие трансакции

• «Трансакция-это не обмен товарами, а

отчуждение и присвоение прав

собственности и свобод, созданных

обществом» (Дж.Р.Коммонс);

• «Трансакция – микроаналитическая

единица анализа, отражающая

перемещение товаров и услуг в

технологически делимом пространстве»

(О.Уильямсон).


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image3.emf]Виды трансакций: Дж.Коммонс

•

Рыночные трансакции

– соглашения о передаче прав

собственности между продавцом и покупателем. Они

выражаются в ценах, которые являются денежным

эквивалентом ценности благ и титулов собственности.

•

Административные трансакции

– соглашения между

руководителем и подчиненным, осуществляемые внутри

организации.

•

Распределительные трансакции

– соглашения, 

заключаемые на уровне корпораций в сфере

распределения полученной прибыли, на

макроэкономическом уровне в отношении налогово-

бюджетной политики, регулирования цен.


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image4.emf]Виды трансакций: О.Уильямсон

•

Трансакция сделки.

•

Трансакция управления.

•

Трансакция

рационирования.


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image5.emf]Виды трансакций

По частоте трансакций

редкие регулярные

По специфичности активов

неспецифические специфические идеосинктратически

е


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image6.emf]Специфичность активов

Специфический актив -

не может быть использован вне рамок

данной трансакции без существенных потерь в его

производственном потенциале.

Идиосинкратический (уникальный) актив

- при альтернативном

употреблении практически теряет ценность вообще. 

Типы специфичности:

1. Местоположение.

2. Физический капитал

3. Человеческий капитал

4. Целевые активы


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image7.emf]Фундаментальная

трансформация

• во взаимодействии независимых фирм вместо

рыночного типа связи возникает внерыночный

партнерский тип связи с долгосрочной взаимной

зависимостью. 

• это еще не фирма, но нечто, отличное от рынка.

• до половины всех трансакций - трансакции

взаимной зависимости, 

• 90-95 % трансакций по частоте - разовые или

повторяющиеся трансакции массовых товаров. 


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image8.emf]Трансакционные издержки

• «

затраты, возникающие когда индивиды

обмениваются правами собственности на

экономические активы и обеспечивают свои

исключительные права» (Т.Эггертсон);

• «экономический эквивалент трения в механических

системах» (О.Уильямсон);

• «издержки, связанные с обеспечением

функционирования экономической системы»

(П.Милгром и Дж.Робертс);

• «издержки функционирования системы обмена или, 

говоря точнее в рамках рыночной экономики, во что

обходится использование рынка, чтобы обеспечить

размещение ресурсов и передать права

собственности» (к.Менар).


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image9.emf]Факторы, определяющие

уровень ТС

1. Размер рынка:

• Степень персонификации отношений.

• Взаимная зависимость – теснота социальных связей.

2. Необходимость измерений:

• Оценка атрибутов трансакции

• Оценка обмениваемых прав

3. 

Системы принуждения. 

4. Идеологические установки.


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image10.emf]Классификация ТС:            

П.Милгром и Дж.Робертс

1. Издержки, связанные с неполнотой

и асимметрией информации.

2. Издержки, связанные с

недостоверностью обязательств и с

неспособностью сторон гарантировать

исполнение своих обещаний.

1.Издержки определения цены и

других существенных условий

контракта.

2.Издержки исследования рынка;

3.Упущенные выгоды, не

реализованные из-за

несовершенства контракта.

4.Издержки, связанные со сбором и

передачей информации в процессе

принятия решений.

Несовершенство информации и

оппортунизм. 

Обеспечение временного и

пространственного соответствия

Издержки кооперации

(влияют на решение об отказе или

заключении контракта)

Издержки координации

(возникают в процессе

организации трансакций)


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image11.emf]Виды трансакционных издержек: 

К.Менар

1. Издержки вычленения.

Невозможность

измерить предельную производительность

каждого из факторов в процессе коллективного

производства и обеспечить соответствующее

рыночное вознаграждение.

2. Информационные издержки.

Затраты на

кодирование, расшифровку и передачу

сигналов, обучение пользованию

информационной системой.

3. Издержки масштаба.

4. Издержки поведения.


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image12.emf]Классификация

Норта – Эгертсона

• Издержки поиска информации

• Издержки ведения переговоров:

• Издержки составления контракта:

• Издержки измерения:

• Издержки мониторинга: это издержки по

надзору и контролю за исполнением

условий контрактов.

• Издержки на принуждение. Это издержки на

принуждение вашего контрагента к

соблюдению условий контракта.

• Издержки по защите прав собственности. 


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image13.emf]Виды ТС

По содержанию затрат

стоимостные нестоимостные

По временному признаку

предконтрактные контрактные

постконтрактные


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image14.emf]Налоги как трансакционные издержки

• В обмен на уплату налогов мы

получаем от государства

трансакционные и социальные блага, 

позволяющие снижать трансакционные

издержки. 


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image15.emf]ТС по Тамбовцеву

производительные

непроизводительные

Носят общественно

полезный характер

Не способствуют росту

общественного

благосостояния

Получение доступа к

ресурсам и правам

собственности на них

Получение права на

осуществление

хозяйственной

деятельности

Поддержание

деловых отношений

и применение

санкций


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image16.emf]Сложности оценок ТС

• Отсутствие единого определения

• Функциональная связь ТС и

производственных издержек

• Высокая стоимость прямых измерений

• «Эффект градусника»

• Сложность подбора индикаторов


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image17.emf]Оценка ТС

В.Л.Тамбовцева

• Потери населения от завышения розничных цен

вследствие существования административных

барьеров составляли 18 млрд. руб. в месяц. в

2000 г. 

• Ежемесячные доходы консолидированного

бюджета от сбора подоходного налога с

физических лиц составляли в среднем около 13 

млрд. руб. в месяц. 

•

Население платило за существование

административных барьеров в 1,4 раза

больше, чем выплачивало подоходного

налога.


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image18.emf]Условия минимизации ТС

-

адекватная информация

(adequate

information), 

-

свободная конкуренция

(free

competition), 

-

жесткое законодательство

(strong

legislation),

-

атмосфера доверия

(trust) 


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image19.emf]Факторы, воздействующие на

величину ТС

Отсутствие репутации у контрагента Хорошая репутация контрагента

неэффективная система принуждения к

выполнению обязательств

Эффективная система принуждения к

выполнению обязательств

Ненаблюдаемость действий партнера Наблюдаемость действий партнера

Высокая степень неопределенности Низкая степень неопределенности

Долговременная трансакция Мгновенная трансакция

Отсутствие доверительных отношений

между сторонами

Наличи доверительных отношений

между сторонами

Множество контрагентов Ограниченное число контрагентов

Нечеткая спецификация прав

собственности

Четкость, однозначность

имущественных прав

Уникальные, специфические активы Стандартные активы

Факторы, увеличивающие ТС Факторы, снижающие ТС


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image20.emf]Измерение трансакционного сектора в

американской экономике в 1870-1970гг. 

(Д.Норт, Дж.Уоллис)

Трансакционный сектор

- собственники;

- предприниматели;

- землевладельцы;

- менеджеры;

- канцелярские служащие;

- контролеры;

- охранники.

- оптовая торговля;

- розничная торговля;

- недвижимость;

- финансовый сектор;

- страховые организации

Управленческая

деятельность внутри

производственного сектора

Отрасли прямого

трансакционного

назначения

Доля трансакционного сектора США в 1870 – 25% ВВП

Доля трансакционного сектора США в 1970 – 55% ВВП


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


	
[image: image21.emf]Издержки подчинения закону

(Э.де Сото)

- нестабильность правовой

системы;

- незащищенность прав

собственности;

- неэффективность

судопроизводства при

разрешении конфликтов или

взыскании долгов

- налоговые отчисления;

- издержки подчинения

бюрократическим процедурам;

- издержки соблюдения

трудового законодательства;

- платежи за коммунальное

обслуживание.

Издержки, косвенно

создаваемые правовыми

институтами

Прямые издержки, 

порождаемые законами


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image22.emf]Административные барьеры

(Э.де Сото)

6-11 лет Строительство жилого дома на земельном

участке

77 процедур, 5-14 лет Приобретение земельного участка Египет

12 лет Покупка участка государственной земли

65 процедур, 2 года Аренда участка государственной земли Гаити

213 процедур, 15-27 лет Регистрация дома, построенного на

сельскохозяйственной земле

168 процедур, 13-25 лет Регистрация дома, построенного на

государственной земле

Филиппины

728 процедур Получения права использования

государственного участка земли

207 процедур, 6 лет 11 мес. Строительство частного жилого дома на

государственной земле

Перу

Количество бюрократических

процедур / продолжительность

Хозяйственная операция Страна


	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
[image: image23.emf]Наиболее простые и наиболее сложные

условия получения лицензий, по странам

Россия занимает 163 место

569 Кот-Дивуар 74 Сент-Винсент и Гренандины

668 Иран 77 Канада

531 Россия

74 Соломоновы острова

481 Зимбабве 73 Микронезия

467 Босния и Герцеговина 72 Сент-Китс и Невис

465 Нигерия 70 Дания

460 Бразилия 69 США

444 Камерун 66 Белиз

431 Суринам 56 Финляндия

424 Непал 52 Корея

Наибольшие Наименьшие

Сроки (дней)
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Налоги как трансакционные издержки

		В обмен на уплату налогов мы получаем от государства трансакционные и социальные блага, позволяющие снижать трансакционные издержки. 










_1315734216.ppt


Специфичность активов

Специфический актив - не может быть использован вне рамок данной трансакции без существенных потерь в его производственном потенциале.

Идиосинкратический (уникальный) актив - при альтернативном употреблении практически теряет ценность вообще. 

 Типы специфичности:

Местоположение.

Физический капитал 

Человеческий капитал

Целевые активы








_1315734118.ppt


Виды трансакций: О.Уильямсон

		Трансакция сделки. 

		Трансакция управления. 

		Трансакция рационирования. 










